S@KNAD REGIONALT NZARINGSFOND
(EN-NO / Alf Ivar Tronsmo)

JEG SPKER HERVED OM KR. 74.300,- | TILSKUDD TiL PROSJEKTET EN-NO

1. BAKGRUNN

Fakta om bedriften og nakkelpersoneli

Navn EN-NO
Postadresse Furuvelen 15a
Kommune Verdal
| Org/person — nummer | 994628860
Telefon 93852082
E-post ransla m
Nettside
Sgknadsdato 30.10,09

Ngkkelparsonell (mini = cv)
* Alf lvar Tronsmo
+  Oversetter teknisk brukerdokumentasjon, manualer,
websider med mer fra engelsk til norsk.
= Sprakvask og korrekturlesinger

2. KORT BAKGRUNN FOR PROSIEKTET, HISTORIKK, IDEGRUNNLAG

Jeg har bakgrunn som oversetter for oversetterbyrdet Forum De Facto pa Steinkjer, Etter en litt
vanskelig gkonomisk periode for bedriften, bestemte jeg meg for & starte for meg selv som
frilanser. leg avsluttet johben min i Forum De Facto 14.10.09, o reglstrerte meg |
Brgnnpgysundregisteret omtrent samtidig.

Grunnen til at jeg kommer til & klare meg bedre i markedet enn Forum De Facto gjorde, er at jeg
for det fgrste kommer til & jobbe meg Inn | det norske markedet, og ikke bare jobbe med
utenlandske kunder. Det norske markedet er sikrere og bedre betalt. | tillegg er det ingen stor
hemmelighet at lederen for Forum De Facto ikke hadde veldig god pkonomisk styring, og
oversikt aver utestdende fordringer. Dette er noe jeg kommer til 4 ha mye bedre kontroll over,
bl.a. giennom min avtale med regnskapsfarer | Vekstra som tar hele fakturalgpet for meg.

Pr i dag har jeg hospiteringsavtale hos Proneo pd Verdal, og jeg hiper 3 bl her i flere maneder
fremover, mens EN-NO utvikles og forh&pentligvis blir noe jeg kan leve av. For 3 Iykkes trenger
[eg 1 ferste omgang bistand til Inkubatoravgiften, utvikling av webside og logo, engangsavgifter
til npdvendig programvare, samt noe tilskudd til markedsfgring osv.

Inkubatoren har vist seg & vare helt ngdvendig for meg 1 denne oppstartperioden, og de som

Jobber der bidrar med ngdvendig og verdifull kompetanse som Jeg mangler. Derfor er en stgtte
til bl.a. inkubatoravgiften av stor betydning for meg.

Bi Proneo

3. PRODUKT/ MARKED

Jeg tilbyr oversettelser av teknisk dokumentasjon, brukervelledninger, websider og annen tekst fra engelsk, svensk og
dansk tif norsk. | tillegg tar jeg p4 meg korrekturlesninger for de samme kundene etter at de har fAtt en tekst oversatt.
Nér det glelder korrekturlesninger tar jeg ogsa tekster som er oversatt fra tysk til norsk.

Mine oppdragsgivere er lokalisert over hele Europa, Asla og Amerika, men h3pet er at jeg etter hvert ogsa skal kunne
Jjobbe meg inn i det norske markedet. 58 langt har jeg en stor oppdragsgiver i Litauen, og en i Tsjekkia, samt at Jeg har
hatt oppdrag fra England, Singapore, Kina og Nederland.

Jeg haper videre & komme meg inn | det norske markedet, ettersom det bide er hedre betalt og innebaerer sikrere
innbetalinger. Det er farst og fremst pd dette omridet jeg trenger stptte fra Reglonalt Neeringsfond. Jeg har en del
kontakter [ utlandet som kan vzere med & gi oppdrag, men pa det norske markedet har Jeg pr. i dagingen kontakter.
Dette betyr at det er et stort behov for en webside og annen markedsfarin g

4. BUDSJETT FOR PROSJEKTET I en 6 mineder oppstartsfase

Budsjettpost | Timer/satsfantall | Kroner Finansieringskilde | Kroner
Inkubataravgift 1.500 / mnd 11.250 | Reglonalt neeringsfond 86.250
Utvikling 30.700 | NAV Ignnstilskudd 61,500
markedsmateriell
Webside / logo
Engangsavgifter til 12.800 | Inntjening produktsalg 72.000
programvare og
databaser
Prosjektledelse inkl. 25.000/mnd 150.000
markedsarbeid
Utlegg i fom 15.000
oppspkende virksomhet

Sum | 210,250 Sum | 210.250

Det er budsjettert med noe omsetning i prosjekiperivden / oppstarifasen. Denite anias & ke etter hvert som
prosjekiperioden gér fremover.

Tilbud pd profilurvikling er inmhentet hos Wow Medialab. 15.000 til oppsekende virksombet vil vare lokall |
Trandeiag, men ogsd ellers i landet der jeg kan besoke storre byrder som ken leie meg inn p& prosjektbasis.

Engangsavgifter uigjor ordboker fwww.wordfinder.cony), programvare (www. Irados.com) og medlewsskap
pd www.iranslatordirectory.com.
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Kort begrunnelse for budsjett og prosjekt — hvorfor vil vi lykkes?
Markedet for oversettelser er veldIg stort p8 verdensbasis. Det er mange oversettere som jobber i det
samme markedet, men det oppleves likevel ingen stgrre press | konkurransesituasjonen.

Jeg tilbyr for det farste et produkt som jeg mener holder svart hay kvalitet, bide nir det gjelder
grammatikk og det 4 ha samsvar | dokumentene, slik at et begrep oversettes likt hele velen. Jeg har gode
dataverktgy som lagrer alt jeg oversetter i minner, noe som er med pa A sikre den hetheten kundene
trenger.

For kundene er det hovedsaklig to ting som gielder. De vil ha et produkt som er godt utfart, og de vil ha det
til rett tid, Selv om deadlines kan veere ganske teffe, s3 setter jeg all min re inn p& 4 utfare jobben til rett
tid, og med rett kvalitet. Pr dags dato har jeg ennd tkke mattet overskride en deadline. Dette legger
kundene merke til, og jeg mener jeg pd ganske kort tid har kiart 4 opparbeide meg et rykte som en palitelig
oversetter. Dette er et rykte jeg delvis har med meg fra jobben som oversetter i Forum De Facto, der Jeg
Jobbet mye Inn mat de samme oppdragsgiverne. :

Det & jobbe mot det utenlandske markedet Innebaerer en viss form for rislkg, eller [ det minste utfordringer.
Det glelder for det fgrste ndr det kommer til & kreve inn ubetalte fakturaer, Erfaringsmessig, fra tiden 1
Forum De Facto, 55 vet Jeg at det kan vaere lurt & holde seg unna forskjellige byrder, og Jeg vet hvem som
ofte er dirlige betalere. | tillegg har Jeg en god diafog med min gamle sjef, og han er veldig interessert | &
bistd meg 1 denne prosessen. | tillegg har Jeg ordnet meg en avtale med en regnskapsfarer som tar seg av
hele prosessen med fakturering, innkreving og til bokfaring. Jeg mener derfor at jeg totalt sett er godt
rustet til & mgte disse utfordringene,
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